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Resumen 

 

Este trabajo de grado presenta la experiencia de práctica profesional basada en asesorías 

contables a pequeños emprendedores. Se abordaron temas importantes como el cálculo de costos, 

el punto de equilibrio, el margen de utilidad y la adecuada fijación de precios. El propósito fue 

fortalecer el conocimiento financiero de los negocios asesorados, facilitando la toma de 

decisiones y mejorando su crecimiento económico mediante estrategias de control y reducción de 

costos. 
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Problemática abordada en la práctica o pasantía 

 

Muchos emprendedores inician sus negocios sin contar con un conocimiento claro, o 

detallado sobre cómo manejar los costos, lo que genera dificultades al momento de fijar 

precios, calcular utilidades. Esta falta de preparación en temas contables ocasiona que los 

negocios no logren sostenerse en el tiempo, o permitir generar las utilidades adecuadas al 

no identificar el punto de equilibrio ni establecer márgenes de rentabilidad adecuados. 

En este contexto, se hace necesario orientar a los emprendedores en la correcta 

determinación de los costos de sus productos  brindándoles conocimientos que 

fortalezcan la planeación  u organización financiera permitiéndole así tomar decisiones 

acertadas y concretas. 
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Objetivos 

 

Brindar asesorías contables a emprendedores en el área de costos, orientadas al cálculo 

del punto de equilibrio, la determinación del margen de utilidad y la adecuada fijación de 

precios, con el fin de fortalecer su gestión financiera y apoyar la sostenibilidad de sus 

negocios. Este objetivo se centra en orientar a los emprendedores en la identificación y 

cálculo de los costos de sus productos o servicios, la determinación del margen de 

utilidad y el establecimiento del punto de equilibrio como herramientas fundamentales 

para la planeación y la toma de decisiones. 

Asimismo, se busca que los emprendedores comprendan la importancia de implementar 

estrategias de reducción de costos sin afectar la calidad, optimizando sus recursos y 

mejorando su competitividad en el mercado. 
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Metodología 

 

La metodología utilizada se desarrolló bajo el enfoquen mixto que integro elementos 

cualitativos y aplicados. Desde el aspecto cualitativo. Se buscó comprender las 

necesidades, percepciones y experiencias de los emprendedores frente al manejo de los 

costos, a través de la observación y diálogos. Este acercamiento permitió conocer de 

primera mano las dificultades que enfrentaban en sus negocios. 

Por otra parte, desde el enfoque aplicado, se realizaron ejercicios prácticos con datos reales 

De los emprendimientos, orientados al cálculo de costos del producto, determinación del 

margen de utilidad y establecimiento del punto de equilibrio. Estas actividades facilitaron 

que los emprendedores no solo comprendieran la teoría, sino que aplicaran los 

conocimientos a su propia realidad empresarial. 
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Resultados. 

 

Durante el desarrollo de la práctica se obtuvieron los siguientes resultados: 

se logró que los  emprendedores comprendieron la importancia de identificar y clasificar 

los costos en sus negocios. 

Se realizaron ejercicios prácticos  con información real de sus negocios para el cálculo 

como punto de equilibrio margen de utilidad, costo de los productos etc. lo que permitió a 

los asesorados conocer el nivel mínimo de ventas necesario para cubrir sus costos y 

costear sus productos adecuadamente 

 Se establecieron márgenes de utilidad adecuados, garantizando precios más justos y 

rentables. 

Se ofrecieron recomendaciones para la reducción de costos, orientadas hacia la  

optimización de recursos sin sacrificar la calidad de los productos o servicios. 

Los emprendedores manifestaron satisfacción por las asesorías, ya que lograron aplicar 

todo lo anterior y fortalecer su conocimiento. 
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Tabla # 1.la siguiente tabla enseña  la información de las entrevistas realizada a los 

emprendedores. A lo largo del proceso de las practicas, Lo más referente como nombre, 

tipo de consulta y solución brindada. 

 

TABLA 

#1 

NOMBRE TIPO CONSULTA SOLUCIÓN 

1 Dina ríos costo de producto se le enseño la formula y se le pidió 

la información  

2 Dina ríos costo de producto con la información se realizó el 

procedimiento 

3 Cesar Augusto precio de venta  se ajustó el precio 

4 Mónica Flórez precio de venta  se le enseño como hacerlo 

5 Claudia Hernández costo en general se explicó aspectos genérelas  

6 juan posada costo del producto se le solicito la información 

7 juan posada costo del producto se le enseño con la formula  

8 maría molina margen de utilidad  se le enseño como aplicar el margen 

9 Ángela mazo costo total del producto  se le requirió información como 

costos fijos  

10 Ángela mazo costo total del producto con la información brindada se 

aplicaron las formulas  

11 valentina Arango verificar su costeo se le explico con un ejercicio  

12 Yesica Hernández aspectos generales  se le explico lo básico respecto al 

costo 

13 Beatriz moreno materia prima  reducir desperdicios  

14 Daira Montoya  margen de utilidad  se le enseño con la formula  

15 paula Álvarez costo del producto se le solicito información puntual 

16 Duberney Ocampo punto de equilibrio  se enseñó con qué y cómo hacerlo  

17 Sonia palacios  punto de equilibrio  se explicó con un ejemplo practico  

18 Daira Montoya  punto de equilibrio se le solicito información puntual 

para llegar al resultado 

19 Laura Villegas  precio de venta  se le explico con la formula  

20 Brenda Cuellar  punto de equilibrio  Se le explico que eran las ventas 

necesarias para cubrir todos los 

costos. 

21 Duberney Ocampo precio de venta  se enseñó como adicionar un 

margen después de los costos 

22 Laura acuña costo del producto se verifico el costo paso a paso 

23 Valentina Hincapié inventario Llevar un mayor control en sus 

libros 
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Tabla # 2. A continuación en la segunda tabla se muestra la información de las 

entrevistas realizadas a los emprendedores a lo largo del desarrollo de las prácticas. 

 NOMBRE TIPO CONSULTA SOLUCIÓN 

24 Floralba Ocampo López Costo del producto Se le explico lo que se debe 

determinar para así anexar el margen 

de utilidad. 

25 Dayana Cortez Compraba en un solo 

proveedor 

Cotizar con diferentes proveedores 

26 Maria Elena Giraldo  Perdida de materia prima Medir las mermas al producir 

27 Laura Carolina  Costo del producto  Se enseñó con la formula  en base a 

la informacación brindad por ella. 

28 Gloria lópez Control de inventario Comprar según la demanda  

29 Rebeca poleo  Costos fijos  Se le recomendo asignarlos a los 

costos 

30 Marisol Perez  Error al fijar los precios Calcular sus costos luego comparar 

con el mercado 

31 Juana Martínez Mano de obra Anexar la mano de obra a los costos 

32 Yamile Perdomo Gasto innecesario de bodega Reducir inventarío trabajando sobre 

pedido 

33 Josue Ocampo No sabia cuanto grnereba su 

negocio 

Como odtener la utilidad de su 

negocio 

34 Yenny Aristizabal Margen de utilidad Se le enseño con la formula 

correspondiente 

35 Yesica Álvarez Confusión con sus gastos Separar los gastos personales de la 

empresa 
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                                         Conclusiones. 

La práctica me permitió aplicar, mejorar y enseñar los conocimientos adquiridos en 

Contaduría Pública y compartirlos con los emprendedores, quienes lograron comprender 

mejor la importancia de manejar adecuadamente sus costos. Gracias a las asesorías 

pudieron identificar su punto de equilibrio, calcular márgenes de utilidad y recibir 

estrategias para optimizar sus recursos. Fue una experiencia muy enriquecedora que 

fortaleció mi formación profesional y, al mismo tiempo, aportó pude aportar al 

crecimiento de pequeños negocios lo cual me llena de mucha satisfacción. 



12  

   

 

   

Referencias 

 

 

 

No hay referencias. 

 

 

 

  



13  

   

 

 

 

 

Anexos 



14  

   

 

 

 

 

 

 

 



15  

   

 

 



16  

   

 

 



17  

   

 

 



18  

   

 

 



19  

   

 

 



20  

   

 

 



21  

   

 

 



22  

   

 

 



23  

   

 

 



24  

   

 

 



25  

   

 

 



26  

   

 

 



27  

   

 

 



28  

   

 

 



29  

   

 

 



30  

   

 

 



31  

   

 

 

 



32  

   

 

 

 



33  

   

 

 



34  

   

 

 



35  

   

 

 



36  

   

 

 



37  

   

 

 



38  

   

 

 



39  

   

 



40  

   

 



41  

   

 

 

 



42  

   

 



43  

   

 



44  

   

 



45  

   

 



46  

   

 



47  

   

 



48  

   

 



49  

   

 



50  

   

 



51  

   

 

 



52  

   

 

 


