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Resumen

El presente trabajo sistematiza la practica profesional desarrollada durante
aproximadamente dos meses en dos escenarios complementarios: el CEDEZO Manrique
(Centro de Desarrollo Empresarial Zonal) y la empresa FOMENTAMOS, en la ciudad de
Medellin. A lo largo de la practica se brindaron entre 30 y 35 asesorias contables, tributarias y
administrativas a emprendedores y microempresarios del sector informal, de forma tanto
presencial como virtual.

Los temas mas frecuentes de consulta fueron la estructuracion de costos y determinacion
de precios de venta, elaboraciéon de presupuestos, orientacion sobre préstamos bancarios y
capital de trabajo, proceso de formalizacion ante la Camara de Comercio, actualizacion y
comprensién del RUT, y resolucién de dudas sobre obligaciones tributarias y responsabilidades
ante la DIAN. En menor medida se abordaron temas como facturacién electrénica, control de
ingresos y gastos, y analisis de rentabilidad de emprendimientos.

Desde el punto de vista metodologico, el proceso se apoyo en entrevistas individuales de
diagnostico, asesorias personalizadas, revision documental, registro de visitas en planillas
institucionales y charlas grupales. Los resultados evidencian que los usuarios presentaban
importantes vacios en la gestion financiera de sus negocios, pero mostraron disposicién para
aprender y mejorar su organizacion. Se concluye que el acompafiamiento contable cercano y
adaptado al contexto de la informalidad es una herramienta poderosa para fortalecer la
sostenibilidad econ6mica y la formalizacién empresarial de estas poblaciones.



Problematica abordada en la practica o pasantia

El sector informal constituye una parte significativa de la economia colombiana y, de
manera particular, de la economia urbana de Medellin. Sin embargo, quienes operan dentro de
este sector enfrentan una serie de limitaciones estructurales que afectan directamente la
viabilidad y sostenibilidad de sus actividades econdémicas. Entre los problemas mas relevantes
se encuentran la ausencia de registros contables sistematicos, el desconocimiento de las
obligaciones tributarias vigentes, la falta de herramientas basicas de planificacion financiera y
la escasa comprension de conceptos fundamentales como costos, precios de venta, presupuesto
y capital de trabajo.

Segun Otero et al. (2025), la tasa de informalidad laboral en Colombia fue del 56% para
el agregado nacional en 2023, y del 43% en las principales areas urbanas. Las causas de esta
situacion son multicausales: desde el lado de la oferta laboral inciden el bajo nivel educativo y la
preferencia por modalidades de trabajo mas flexibles; desde el lado de la demanda, la baja
complejidad econémica y la escasa productividad de muchas unidades productivas favorecen la
operacion informal. A esto se suman la rigidez de la legislacion laboral, los altos costos de
formalizacién y la insuficiente supervision institucional.

En el marco de la practica profesional realizada en el CEDEZO Manrique y en
FOMENTAMOS, se pudo constatar de manera directa esta problematica. Los usuarios
atendidos, en su gran mayoria, desconocian cémo calcular adecuadamente los costos de sus
productos o servicios y, en consecuencia, fijaban precios de venta sin criterio técnico, lo que en
muchos casos resultaba en margenes negativos o en pérdidas encubiertas que confundian con
ganancias. Asimismo, eran frecuentes las dudas sobre como elaborar un presupuesto basico,
como acceder a financiamiento bancario de manera responsable, qué implica tener o no tener
RUT, cuando y por qué pagar impuestos, y cuales son los pasos para constituir formalmente una
empresa ante la Cadmara de Comercio.

Esta situacion genera no solo inestabilidad financiera en los negocios, sino también
vulnerabilidad frente a requerimientos de entidades como la DIAN o la UGPP, ya que muchos
emprendedores no conocen sus obligaciones y quedan expuestos a sanciones. La falta de
informacién clara y accesible, sumada a las barreras tecnolégicas y educativas, perpetia un
ciclo en el que la informalidad se convierte en una trampa antes que en una opcion.

La practica profesional permiti6 abordar esta problematica desde la orientacion directa y
personalizada, generando espacios de asesoria adaptados al nivel de conocimiento y a la
realidad particular de cada usuario, con el propoésito de fortalecer sus capacidades de gestién y
promover gradualmente procesos de formalizacién.



Objetivos

Objetivo general

Brindar asesoria contable, tributaria y administrativa a emprendedores y
microempresarios del sector informal vinculados al CEDEZO Manrique y a la empresa
FOMENTAMOS, con el fin de fortalecer la gestion financiera de sus actividades econdémicas y
orientar procesos de formalizacion empresarial.

Objetivos especificos
« Diagnosticar la situacién contable, financiera y administrativa de cada usuario
atendido mediante entrevistas iniciales.

* Orientar en la estructuracion de costos, determinacion de precios de venta y
elaboracién de presupuestos basicos.

» Explicar las obligaciones tributarias vigentes segtin la actividad econémica de cada
emprendedor, incluyendo el RUT, la DIAN y la UGPP.

* Acompafiar procesos de formalizacion empresarial ante la Camara de Comercio y
orientar sobre los beneficios de la formalizacion.

+ Brindar orientacion sobre opciones de financiamiento bancario, condiciones de los
créditos y manejo responsable del capital de trabajo.

* Desarrollar charlas grupales sobre contabilidad basica, organizacion financiera y
cumplimiento tributario.

* Registrar y sistematizar las asesorias realizadas para evaluar avances, dificultades y
aprendizajes de la practica.



Metodologia

Tipo de investigacion

La investigacion fue de tipo descriptiva, orientada a caracterizar la situacion contable,
financiera y tributaria de los usuarios atendidos durante la practica, sin manipular variables ni
establecer relaciones causales. Segtin Guevara et al. (2020), la investigacion descriptiva permite
analizar una realidad en todas sus dimensiones, proporcionando informacion detallada sobre los
elementos que la componen. Este enfoque resultd pertinente para identificar necesidades
especificas, condiciones actuales y problematicas recurrentes en la gestion administrativa y
fiscal de los emprendedores atendidos.

Enfoque

El estudio se desarroll6 bajo un enfoque practico-aplicado, centrado en la intervencion
directa sobre situaciones reales. Este enfoque permite no solo diagnosticar problematicas, sino
también implementar soluciones concretas a través de asesorias personalizadas. Como sefiala
Vargas (2009), las investigaciones aplicadas implican procedimientos llevados a cabo mediante
encuestas, entrevistas o cuestionarios para identificar necesidades o problemas que afectan a un
sector de la realidad social. En este caso, el contacto directo con los usuarios fue el eje del
proceso, permitiendo adaptar el acompafiamiento a las condiciones particulares de cada
emprendedor.

Meétodo

El método empleado se basé en la interacciéon directa con los usuarios y la
sistematizacion de la informacién recolectada durante el proceso de acompafiamiento. A través
de este método se identificaron necesidades individuales y colectivas, se registraron los avances
obtenidos sesion a sesion, y se consolido la experiencia para su analisis posterior. La practica se
desarroll6 tanto de manera presencial, en las instalaciones del CEDEZO Manrique y de
FOMENTAMOS, como de forma virtual, lo que amplié el alcance de las asesorias y la
diversidad de casos atendidos.

Técnicas e instrumentos
Para el desarrollo de la practica se utilizaron las siguientes técnicas e instrumentos:

» Entrevistas iniciales de diagnostico: al inicio de cada asesoria se realiz6 una
conversacion estructurada con el usuario para identificar su actividad econémica,
nivel de conocimiento contable, necesidades especificas y situacion tributaria.

» Asesorias personalizadas: cada usuario recibié orientacién especifica segin su caso,
abordando principalmente los siguientes temas: estructuracién de costos y calculo
del precio de venta, elaboracion de presupuestos, analisis de rentabilidad, acceso a
créditos bancarios y manejo del capital de trabajo, obligaciones tributarias y



comprension del RUT, proceso de formalizacion ante Camara de Comercio y DIAN,
y control basico de ingresos y gastos.

Revision documental: cuando los usuarios presentaban documentos como RUT,
certificados, extractos bancarios u otros soportes, se realizo una revision para
orientar de manera mas precisa.

Charlas grupales: en algunos escenarios se desarrollaron sesiones colectivas sobre
contabilidad basica, organizacion financiera y responsabilidades tributarias, lo cual
permitio reforzar aprendizajes de manera mas eficiente.

Registro en formatos institucionales: cada asesoria fue documentada en las planillas
y formatos suministrados por las entidades, con descripcién del tema tratado,
solucion propuesta y tareas pendientes, lo que permiti6 sistematizar la experiencia.

Anadlisis de resultados: al finalizar la practica se consolido la informacién para
identificar los avances logrados, los retos persistentes y los aprendizajes
significativos del proceso.



Resultados

Durante la practica profesional se realizaron entre 30 y 35 asesorias a emprendedores y
microempresarios del sector informal, atendidos en el CEDEZO Manrique (aproximadamente
las primeras 14 asesorias) y en FOMENTAMOS (las asesorias restantes, de forma presencial y
virtual). A continuacion se presentan los principales resultados organizados segtin las tematicas
de mayor recurrencia.

Costos, precios de venta y presupuesto

El tema de mayor demanda durante la practica fue la estructuracién de costos y la
determinacion del precio de venta. La mayoria de los usuarios desconocia la diferencia entre
costo, gasto y utilidad, y fijaba sus precios de manera intuitiva, lo que en muchos casos
implicaba vender por debajo del punto de equilibrio sin saberlo. En las asesorias
correspondientes se explicd la metodologia béasica para identificar costos fijos, costos variables
y gastos de operacion, calcular el costo unitario de produccién o adquisicion, y establecer un
margen de utilidad razonable. Adicionalmente, varios usuarios solicitaron orientaciéon para
elaborar presupuestos mensuales o por proyecto, lo cual les permitié proyectar sus ingresos y
gastos de forma mas ordenada y tomar decisiones con mayor criterio.

Créditos bancarios y capital de trabajo

Un grupo significativo de usuarios llegé con dudas o inquietudes relacionadas con
créditos bancarios: unos querian saber si les convenia solicitar un préstamo para expandir su
negocio, otros ya tenian créditos y no entendian bien las condiciones o las tasas de interés. En
estas asesorias se explico la diferencia entre crédito de consumo y crédito empresarial, la
importancia de analizar la capacidad de pago antes de endeudarse, y el concepto de capital de
trabajo como recurso para sostener la operacion diaria del negocio. Se enfatizé en la
importancia de no confundir el dinero del negocio con el dinero personal, error muy frecuente
en los emprendedores del sector informal.

Formalizacion ante Camara de Comercio

Varios usuarios tenian dudas sobre si debian formalizar su negocio ante la Camara de
Comercio, cudl era el proceso, cuanto costaba y qué beneficios traia. En las asesorias se explicd
el procedimiento para el registro mercantil, las categorias de matricula segun el nivel de activos,
las obligaciones que se adquieren al formalizarse y los beneficios asociados, como el acceso a
programas de apoyo empresarial, la posibilidad de contratar con el Estado y la credibilidad ante
clientes e instituciones financieras. En algunos casos se acompafié directamente el proceso de
inscripcién, incluyendo la actualizacion del RUT ante la DIAN.



RUT y obligaciones tributarias

Una proporcién importante de los usuarios desconocia qué era el RUT, para qué servia 'y
si debian tenerlo actualizado. En las asesorias se explicé que el Registro Unico Tributario es el
documento que identifica a toda persona natural o juridica ante la DIAN para efectos tributarios,
y se orientd sobre como actualizarlo, qué responsabilidades implica cada cédigo de actividad
econémica y cuando se esta obligado a declarar renta o a cobrar IVA. Se aclararon también
dudas frecuentes sobre las diferencias entre responsable y no responsable del IVA, y sobre las
consecuencias de no cumplir con las obligaciones tributarias.

Charlas grupales

A lo largo de la practica se realizaron varias sesiones grupales en las que se abordaron
temadticas de interés comun para los emprendedores, entre ellas la contabilidad basica para
negocios informales, la administracion del dinero y la organizacion financiera del hogar y el
negocio. Estas charlas fueron bien recibidas por los usuarios y generaron espacios de
intercambio en los que muchos reconocieron problematicas similares y compartieron
experiencias. Las preguntas surgidas en estos espacios permitieron profundizar en aspectos que
no siempre emergian en las asesorias individuales.



Conclusiones

La practica profesional realizada en el CEDEZO Manrique y en FOMENTAMOS
permitié evidenciar que los trabajadores del sector informal presentan necesidades contables,
tributarias y administrativas profundas, derivadas principalmente de la falta de acceso a
informacién técnica comprensible y a acompafiamiento profesional oportuno.

El tema de costos y precios de venta fue el de mayor recurrencia y el que mayor impacto
potencial tiene sobre la sostenibilidad de los negocios atendidos. Muchos emprendedores
operaban con margenes negativos sin saberlo, lo que hace del acompafiamiento contable una
necesidad urgente y no un lujo.

Las asesorias sobre créditos bancarios y capital de trabajo permitieron que varios
usuarios tomaran decisiones mas informadas respecto a su financiamiento, evitando
endeudamientos innecesarios o mal calculados. L.a comprension de la diferencia entre el dinero
personal y el del negocio fue uno de los cambios conceptuales mas relevantes logrados durante
la practica.

En materia de formalizacién, se observd que el proceso ante la Cdmara de Comercio y la
DIAN no es el principal obstaculo: muchos usuarios si estaban dispuestos a formalizarse, pero
requerian acompafiamiento paso a paso. Esto confirma la importancia de espacios como el
consultorio contable como puente entre la informalidad y la formalizacion.

Las charlas grupales demostraron ser un formato efectivo para llegar a mas personas con
menos recursos, y generaron comunidad entre los asistentes. Sin embargo, las asesorias
individuales siguen siendo indispensables para abordar casos especificos con la profundidad
que cada uno requiere.

Finalmente, esta experiencia fortaleci6 competencias profesionales como la
comunicacion asertiva con publicos no especializados, la capacidad de analisis y diagndstico en
contextos reales, y la aplicacién practica de la normativa contable y tributaria colombiana en
situaciones cotidianas. El consultorio contable es, sin duda, uno de los espacios mas valiosos
que ofrece la formacién en Contaduria Publica.
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Tabla resumen de asesorias realizadas

No. Nombre del usuario Tema de la asesoria
1 Leidy Tatiana Florez Costos de produccién y precio de venta (mano de obra)
2 Leidy Tatiana Flérez Costo de materia prima y mano de obra por producto
3 Duvan Paniagua Ajuste de costos por préstamo para maquinaria nueva
4 Yerson Camilo Ruiz Precio de venta y analisis de préstamo bancario
5 Mario Durango Santana Sobrecostos y ajuste del precio de venta en helados
6 Diana Patricia Correa Precio de venta rentable segun costos de produccion
7 Duvan Paniagua Costeo de produccion e inventario de tres productos
8 Yerson Camilo Ruiz Precio de venta y margen de ganancia con Excel
9 Dora Elena Piedrahita Precio de venta correcto con margen de ganancia minimo 35%
10 Dora Elena Piedrahita Costo de tres opciones de perfumeria y rentabilidad
11 Yea Elena Gaviria Estudio de mercado y precio de venta 6ptimo
12 Juliana Andrea Gonzélez Costo total por producto, mano de obra, CIF y precio de venta
13 Nataly Pineda Jaramillo Estructuracion de costos y fijacion de precio de venta
14 Claudia Maria Agudelo Control de costos de produccién y margen de contribucién
15 Valeria Puyana Cardenas Capital de trabajo y acceso a financiamiento bancario
16 Ver6nica Perdomo Botero Obligaciones tributarias y actualizacién del RUT
17 Sofia Atehortua Moreno Estructuracion de costos y precio de venta
18 Isabella Ossa Diaz Formalizacién ante Camara de Comercio
19 Sandra Milena Bustamante Arias Costos de produccién y precio de venta
20 Leidi Carolina Gémez Costos, punto de equilibrio y precio de venta (accesorios)
21 Elizabeth Flérez Control de ingresos, gastos y costos (mini market)
22 Maria Alejandra Posada Costos de produccion y tarifas (estudio de belleza)
23 Cindy Paola Alean Rios Costos por categoria de producto y margenes de utilidad
24 Juan Sebastian Lopez Cardona Préstamo bancario: viabilidad y capacidad de pago
25 Santiago Pineda Agudelo Costos de emprendimiento y precio de venta sostenible
26 Breyner Villacen Molina Costos fijos y variables, presupuesto de produccién
27 Fabio Abello Pineda Rodriguez Control de costos, utilidad neta y estado de resultados
28 Marcela Marquez Ortega RUT: obligaciones tributarias y actualizacién ante la DIAN
29 Jose Daniel Vargas Henao Anélisis de préstamo bancario y tabla de amortizacién
30 Jorge Alvarez Costeo, contabilidad bésica y formalizacién ante Camara de
Comercio
31 Yesenia Miranda Pedroza Marketing digital y nuevos canales de venta
32 Hilda Myriam Cortes Toro Costeo de insumos y precio de venta con margen de utilidad
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Firma del%SeSor (Estudiante)

Firma del Empresario




N Caédigo:
INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL
USUARIO Versiéon: 01

ABLE
UN'%.&QI&Q‘ CONSULTORIO CONT Pagina 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe: 265 5 o i Mo P. f

INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA

S

Empresa: (@ 61 K az (R~ " aS

Representante Legal: '\\(“K)‘( N ,D U TOWN ,j @) <'\ @R waxana

Nit:

Actividad: COWeNC \O\\

Teléfono 2\ C\\2¢Cs [Fax ] [Celular [ 21| ©\3\ZE
Direccién Calle QS 52U

E-Mail

Manaco) a7q@9m\\-com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

oe 41 €y bhLenas boses  del Gl fele CON vanee

Sdbie  (osles que  MNsaifeyen lag COU“QMJ"\S/ feadusw e\
Meao de v(’d—c\ 00(2,\ log \’\Elqdoﬁ

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

C“lo.lcu(

; e\ tesk Plimiatddo  los schye COYJO‘&, Cambia
¢

9‘€do JQ ~ealt, de Cadc, Credoihe Na Yee l‘«dc& Hieweq
uu \‘b(«u‘ lero e J‘(C([GA"@Q Cenbol

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA
Yo scay mela  Qroveedor, Neociar en oy clenles \( O\\\NMN 8
AN NN

4. OBSERVACIONES

Jodor  gle by

Tiempo destinado a la
Asesoria:
7]

Firma del Asesor (Estudiante) irma del Em;:l)ario

I l | mAAA
A - e - —— > W . ~ -



B e e, SRR © USSR BN TS e

e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO e S
UNIREMINGTON" CONSULTORIO CONTABLE bt
TR S mpeoron Pagina 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

261 Moo/ 3g1¢

Fecha del informe:

INFORMACION BASJCA DE LA EMPRESA

Empresa: TaZaleliys Derve  Opriea

Representante Legal: Prowp. (2lz0mm Coven
/ oy~

Nit:

Actividad:

Teléfono 3005647/ S Q- |Fax | | Celular |

Direccién

E-Mail

1, DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Ve€cwo de yate en mable segun los Gtk ccal el endoss
de  wde 1 dp trod Uecreq

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Calclng Coslo b | Qwecw Je v&\)(q N Ul (?(c/u\hl(ﬁ dq

“Acel, ve Wethe, dip +dok don chidad (eio e
Vroduck, weg vead\dy  Solo da wq yeacadu Ap 57 fescg

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Gt tobereny (05 Cos‘os GRS Mo & A USay

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la

Asesoria: A kow,\‘

Y t

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
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e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO Versién: 01
UNIREMINGTON' CONSULTORIO CONTABLE
e R s, srearon Pagina 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe:

26/ Pw20/202¢
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA 2]
Empresa: B oo\~ K
jepresentanteggﬂ AB N AV N L
Nit:
Actividad: NV S
 Teléfono | Fax | | Celular [370 %) S 768
Direccion CONNANE 3D \oranb R6~59 D3ns0 2
E-Mail SaRv\a<do BYVo S @ Qrol Ve onn

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

okt de Qudvcaén do log  tees Wodudhes | wo aepe.q

Mejn  d wvedag o ol 0 Qodudex teimaado o Comg
€n  (roCess

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Plaarlla qie e @ lay recendudes do (e C&heos

Vattables \ kg (ag, o Mafe)e del  Tavere que  Se
Hene

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Res\dar avedeny, Y (oo ge WG

4. OBSERVACIONES

aendeq oXla cike,

Tiempo destinado a la
Asesoria:

Firma del Asesor (Estudiante) élgrma del Empresario
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Q INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédige:
USUARIO v Versién: 01
' CONSULTORIO CONTAB
M&E’wﬂgﬁ!’q"‘! Péagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe:
26/ nao /2004
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Qo N loos
Representante Legal: Yeion cameo P ov
Nit:
Actividad:
Teléfono 3216021332 |Fax | | Celular |
Direccion C2AF 92 2.8
E-Mail 2oy G\BML@%mLm

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

ReG3 R yeda y margen de Yrantvn de e Viedys
die  <e YMancan endex

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Yo de e Y FogmulaCion o fweeoos faw sSaa« @
CeSto  del =eluicio Y davel (wanto §¢ €6l gungady

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

%«\&E&“\u L Cam\\e\(u{ o Sals e ¢ cel|

4. OBSERVACIONES

agendocion Gkt QR

Tiempo destinado a la
Asesoria:

/
V/&// Comt{o R
Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario




INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | C6digo:
USUARIO i Versi6n: 01
. CONSULTORIO CONT
gﬂlﬁﬁﬂﬂﬁmﬁ Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 04 / M‘\\{ 0 [ 205,
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Y Homas Yot
Representante Legal: Deva e\lha  (1\2d ruide,
Nit:
Actividad: Cumpriag\y D acilw '
Teléfono 6o %44 ey [Fax | [ Celular (544 4a03 224
Direccion Cagtein Qo #493-(¢§
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA
1) Caledar e Mewo de venly, do foian (otecko fufe, (o8
Wwodudes Femendo on wolgen QUNNUy  do g V3Y,

2) mare)e o {edes  Secialeg Pavy Yeney Myt 1rgden
(A/\QN(,‘{ e\ Metad dBOQh\w

2 SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

easenay o fevmdy Qo Cledeg 6 Plede R ety Y teney

Ut e Jen @Y\ 64 del \neewegle  en o €xcel

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Organizar las carpetas por comprobante

4. OBSERVACIONES

s v,
L)

Tiempo destinado a la
Asesoria: 4 hey e,

% ;_Dom gcoZavaﬁ n .

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario

ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:
Eanhha. Canha. Canha:
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e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:

USUARIO

Versién: 01
UNIREMINGTON' CONSULTORIO CONTABLE
CORPORCION UnVIRSARA RMAGTON Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: Q g oY 2072%,
'INFORMACIQN BASICA DE LA EMPRESA ﬁ\
Empresa: D Hovastore . 3
Representante Legal: Do Clrta Ficolie hiden B
Nit:
Actividad: Comercia ’;'Lc«c\éq
Teléfono Goy Sy5$2552. |Fax | [Celular |2(Y EloS2E |
Direccién Cavwera  So. 9Ys q(.
E-Mail
1: DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA
Cq‘Cg‘u{ o\ G Jo cada  Uhg do las ties oluwnes
: de (len (’o RCI(, Q ata bed Cwl ¢ S e\ mMas Yendeble
{
)
2 SOLUCION PROPUESTA AL TEMA j

%S¢ Cdduitn o6 Gokes Sndwdua‘ed de s Nes Hios o

| fespome Y 3¢ mfera | Yenlabdad de Cade  Uno y la

Whacion 4w 60 pienen Freabe o la Jemande de los dienleg

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

AYuGI( Cocres M uCeY me)oy f foveedox

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria: 4 hoie

/% T Rl s

# Firma del Asesor (Estudiante)

Firma del Empresario
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e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Codigo:
CONSUL':'jggI?)RéOONTABLE i
gmﬁ“ﬂﬁsmg Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 0% / 06 / 20)%

INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA,,’
Empresa: s, & loer Ctispte . o
RepresentanteLegal: Vel / o o T ampr vy Ay »
Nit: < ) 7 SRR
Actividad: \/em ,,La o s 7 L
Teléfono [Fax | [Celular[ =73 2Z2F3
Direccion
E-Mail

) DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Eskdio 4 Ne((,uc\o, Comy aaNaey may  (liealos \ vbreney
ng(S ‘am\m\uw\ wedm\k’ un - Qrec e V?(\l(,\ ma s dGhmng

e Cuanke A Ganuquab

43 SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Conveyeas @\ Qroveedat fluigq tener gag olety #ab
alnde o Medo  las wnidaded CcMdegs/maN‘)o dp  Vedes

socl@s N calcdet bien 2\ Qiedo dp weake

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Yene{ mas YoveeddSes , Clenmy s feihlen on fedes
SV LA PSS

4. OBSERVACIONES

Nin
- (AL" . .
Tiempo destinado a la
5 Asesoria: 42 min ks

// ' Yoo

/ )

Firma del Asesor (Estudiante) majdel mpresario%d/ 5:
L]

N




e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO Versiéon: 01
UNIREMINGTON' CONSULTORIO CONTABLE =
CORPORACION UNIVERS(TARIA REWINGTON gina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 05 /O () /10 16
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA j
Empresa: ol Eowers . i
Representante Legal: ddhora Aedvea  Lontde+ Verel
Nit:
Actividad: ‘:\() it Qs\ev "aS
Teléfono MM AW Y |Fax | [Celular |
Direccion - .
E-Mail Jlan 8O EDQW\ <O — Joliai F\owevs Sjcdrmqi\ €O

3 1 DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

A tomo ey e Coro  Hoke) de Cadg @\4dg()o \M(’t}q*\u&o,ng\c“Ao
la rav o oo lon CIF

2) Scbef el Digcd de  yenk, @Weto Quie T Yoned ferddug
de Weedyg o o6 oks  ca\adadog

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

A) {lankile dpoxcel cer 0 Qoese de @Ol Puly cude, ledicho
donde e(,Lq Ldo mus delglieds e I nvente ((ade,

2) aflicar |\ fovmdle,  Quta ©recer o\ fiede dJe wewk

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Coﬂdbuk,\( Que lgs whhg Colncidun  Con €L Pieae (€q de lag
wmitag de los ratehaleg

4. OBSERVACIONES

RS yrg

Tiempo destinado a la y h
Asesoria: NG

|1

W

Firmadel Asesor (Estudiante)




e INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO Versién: 01
UNIREMINGTON" CONSULTORIO CONTABLE
covou”uo: \fwin:n|u:.:z=.uucmn P.‘!glna 1 dG 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 17 de julio de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: AA—L o \ M
Representante Legal: Moty Vieedo gy |lo
Nit: \J
Actividad:
Teléfono [Fax | [Celular [326 GAGGAS
Direccion
E-Mail
La sefjora Nat@NERICRIPECHON Dbt TER AR U 184 81T @ ABESDRHA su negocio y la

mal‘nera correcta de fijar el precio de venta para garantizar rentabilidad.

z SOLUCION PROPUESTA AL TEMA
Se |e explico la diferencia entre costo fijo, costo variable y gasto operativo. Se realiz6 un ejercicio
practico identificando los costos de su actividad, calculando el costo unitario y estableciendo un margen

de utilidad adecuado. Se orientd sobre la importancia del punto de equilibrio para la toma de decisiones
de precio.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Elaborar un listado detallado de todos los insumos y gastos mensuales de su negocio para revisarlo en la
sigqiente sesion.

Organizar las carpetas por comprobante
4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria:

ﬁﬂ NAVAYY ©3NeOA.  403s 425 g2t

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario

ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:
Eannbhia: Enrha: Cambia.




@

UNIREMINGTON'

INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL
USUARIO
CONSULTORIO CONTABLE

Cdédlgo:

Versién: 01

CORPOR AU ION UMV ESITARIA REAMING TON

Pagina 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe:

17 de juliode 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: " T b aa
Representante Legal: c\guoigs Mk, Adudelo
Nit: U
Actividad:
Teléfono [Fax | [Celular[319462,29 16
Direccién
E-Mail
La sefbra Cla -.gf Sofl 31 ;.; e .e rla .. ob1 :e'e LHAIESIN S e 4w 2] -.- é. dode ? BlA“*‘“‘ de-produeeibn-y
determinar si el precio de venta que maneja actualmente le genera utilidad real.
2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA
Se analiz6 junto con ella la estructura de costos de su actividad econdmica, identificando los costos
directos e indirectos. Se explic6 cédmo calcular el margen de contribucion por producto y se orientd sobre
herramientas basicas para registrar y controlar sus costos diariamente.
3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA
Tragr a la proxima sesion los registros de compras de insumos del ultimo mes para verificar el calculo de
costps.
Organizar las carpetas por comprobante
4. OBSERVACIONES
Tiempo destinado a la
Asesoria:
ALY @QMA 42.G82.084.
F‘[r’MAsesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:
Canha: Canha

Canbha

¢ wmesesewce -
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UNIREMINGTON'

CORFORAL IO LY EATTARIA REMIMTUN
™ ORI o >

INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO Vorslén: 01
CONSULTORIO CONTABLE .

Pagina 1 de 1

Fecha del informe:

FACULTAD DI CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTADLE

18.de julio de 2025

INFORMACGION BASICA DE LA EMPRESA )
—p——— - :

Empresa:
Representante Legal:

5;}; ) %aqf‘iqigp__'\-_ot?w_@iéoﬂg

PNIt:

Actividad:

Teléfono

| Fax | [Celular [30284 104

Direccién

E-Malil

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

analjzar su capacidad de pago.

ban

plaz

enti

or Juan Sebastian solicita asesoria sobre préstamos bancarios: desea saber si le conviene solicitar

Elsc!ﬁ

un arédito para financiar la expansion de su negocio, cuéles son las condiciones que debe evaluar y como

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

os (historial crediticio, capacidad de pago, garantias) y como calcular la cuota mensual segun tasa y

ades antes de decidir.

Se l¢ explico la diferencia entre crédito de consumo y crédito empresarial, los criterios que evaltan los
. Se recomend6 no comprometer mas del 30% de los ingresos en deuda y comparar tasas de distintas

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA i

Co
la

— -

N

sultar las tasas de crédito empresarial en al menos dos entidades bancarias y traer la informacién a
iguiente sesion.

Organizar las carpetas por comprobante

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria:

S@O(fj\t\'\n X {0218cH 103

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario

ELABORO; REVISO: APROBO:

\ Nombre: Nombre: Nombre: B

1 Canlia. | = Canha: . !
C ey | Canbia: l Crnlan. ’




UNIREMINGTON"’

CORMORAL FON LN RS TARIA REMING TON
- . . -

@ INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO .
CONSULTORIO CONTABLE Versitn: 01

Pagina 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe:

INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: R N\ v\
Representante Legal: QulidPo Tifedd /1%poeio
Nit: J
Actividad:
Teléfono [Fax | | Celular [ 246 840 2494
Direccién
E-Mail
1 DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA
El sefior Santiago requiere orientacion sobre cdmo estructurar correctamente los costos de su

emprendimiento, ya que siente que sus precios de venta no le estan generando la utilidad esperada.

[ 2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Sefreviso junto con él la estructura de costos de su actividad, identificando rubros que no estaban
signdo considerados. Se explico el concepto de costo de oportunidad y mano de obra propia, y se
estableci6é una metodologia para calcular el precio de venta con un margen de utilidad sostenible.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Ffecalcular los precios de venta de sus principales productos aplicando la metodologia trabajada en la
se

sion y traer los resultados a la préxima asesoria.

Organizar las carpetas por comprobante

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria:

Iz

\Firma del Asesor (Estudiante)

o1 21b
S,whaqo P cc. 4.ono. @01 21

Firma del Eq\bresarlo

\ELABOR(); REVISO: APROBO:
\ Nombre: Nombre: Nombre:
Canlim. Canha: Canblia. 7




@ INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO Versién: 01
UNIREMINGTON' CONSULTORIO CONTABLE

LOG\‘lA-UC: LN \'\ll\ﬂll:-l :lww(.nw Pég'na 1 de 1

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe:

24 de julio de 2025

INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA

Empresa:

Representante Legal: Z?rc,,,mr /[i‘%a-ﬁ SMolna
Nit:

Actividad:

Teléfono [Fax | [Celular| 20140697 (1

Direccion

E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

El g§enor Breyner desea conocer como calcular adecuadamente Tos costos de produccion de su negocio y de
qud manera puede establecer precios de venta competitivos que le garanticen una utilidad real.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se frabajo con él en la clasificacion de sus costos fijos y variables, el calculo del costo unitario de

pro@luccioén y la determinacién de un precio de venta que cubra todos los costos y genere el margen

de%ado. Se explico adicionalmente el concepto de presupuesto de produccion mensual como herramienta de
plameacion financiera.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Disefiar un presupuesto mensual basico con los costos identificados en la sesion y traerlo en la proxima
asesoria para revision.

Organizar las carpetas por comprobante

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la

Asesoria:
Mk@ % ig)é: :(gé cc.100053¥ 2 8
Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:
I Ennha. Enshar




INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL | Cédigo:
USUARIO

UNIREMINGTON' CONSULTORIO CONTABLE
EORPOUION NI TASIA A ns Pagina 1 de 1

Version: 01

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe:

24 INFORMAGION BASICA DE LA EMPRESA

Empresa:

'Representante Legal: it“(Ab‘\O mo(\\Q \heéu YAJAH(q‘\)e e

Nit:
Actividad:
Teléfono [Fax | | Celular |2{3 :]oe_aﬁ
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

El sefior Fabio solicita asesoria sobre como llevar un control de costos en su negocio y cémo determinar
si su gctividad econdmica es rentable, ya que no tiene claridad sobre cuanto le queda de utilidad al
final del mes.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Sele Explicé como diferenciar entre ingresos, costos y gastos, y como calcular la utilidad neta mensual.
Se realiz6 un ejercicio practico simulando el estado de resultados basico de su negocio con los datos que
él proporciond, identificando los rubros que mas afectan su rentabilidad.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Elaborar un registro de ingresos y gastos de la Ultima semana y compararlo con el ejercicio realizado en
la aseForia.

Organizar las carpetas por comprobante
4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la

Asesoria:
e Sowhrell 5 500 453
%@ Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: | Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 08 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa:
E:g;ﬁsentante Valeria Puyana Cardenas
Nit: 1080040371
Actividad:
Teléfono Celular
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Valeria solicita asesoria sobre su emprendimiento y las posibilidades de acceder a financiamiento para su negocio.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se le explico el concepto de capital de trabajo, cémo analizar la viabilidad de un crédito bancario y la importancia de separar las finanzas personales de
las del negocio.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Traer extractos bancarios para la proxima sesion y elaborar un registro basico de ingresos y gastos mensuales.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

&

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 08 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa:
E:g;ﬁsentante Veroénica Perdomo Botero
Nit: 1017928186
Actividad:
Teléfono Celular
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Verodnica tiene dudas sobre sus obligaciones tributarias y si debe actualizar su RUT ante la DIAN.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se le explicé qué es el RUT, para qué sirve, como se actualiza y qué responsabilidades tributarias corresponden segun su actividad econémica. Se aclaré
la diferencia entre responsable y no responsable de IVA.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Verificar el estado actual de su RUT en la pagina de la DIAN y traer copia para la siguiente asesoria.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

- Vo Bordlore

&

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 11 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa:
E:g;ﬁsentante Sofia Atehortua Moreno
Nit: 1025643237
Actividad:
Teléfono Celular
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Sofia desea saber como estructurar los costos de su negocio y como determinar un precio de venta adecuado que le garantice una utilidad
real.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se explicéd la metodologia para identificar costos fijos, variables y gastos de operacion. Se realizd un ejercicio practico para calcular el costo unitario y
establecer el margen de utilidad.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Elaborar un listado con todos los costos actuales de su negocio para revisarlos en la siguiente sesion.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

[ C// Sofia moreno

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 11 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa:
E:g;ﬁsentante Isabella Ossa Diaz
Nit: 1027802504
Actividad:
Teléfono Celular
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Isabella consulta sobre el proceso de formalizaciéon de su negocio ante la Camara de Comercio y qué implicaciones tiene registrarse.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se le explico el procedimiento para el registro mercantil, las categorias de matricula, las obligaciones que se adquieren al formalizarse y los beneficios
institucionales asociados.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Consultar los costos de matricula en la Camara de Comercio de Medellin segun el nivel de activos de su negocio.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

- Tsabell 055

&

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 16 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa:
E:g;ﬁsentante Sandra Milena Bustamante Arias
Nit: 43152972
Actividad: Emprendimiento
Teléfono Celular +57 300 8904225
Direccion
E-Mail sbustamantearias@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Sandra requiere asesoria para estructurar los costos de producciéon de su emprendimiento y determinar el precio de venta adecuado para sus
productos.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se le explicé como identificar y clasificar costos fijos y variables, calcular el costo unitario de produccion y establecer un margen de utilidad sostenible. Se
realizé un ejercicio practico con sus datos reales.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Elaborar una tabla de costos mensual con todos los insumos y gastos del proceso productivo para revision en la préoxima sesion.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 16 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Aleja Accesorios
E:g;ﬁse"ta"te Leidi Carolina Gémez
Nit: 1148205415
Actividad: Venta de accesorios
Teléfono Celular +57 301 2201085
Direccion
E-Mail Cg24051996@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Leidi tiene un negocio de accesorios y requiere orientacion sobre como calcular correctamente los costos de sus productos y fijar precios de
venta que le garanticen rentabilidad.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se trabaj6 en la identificacion de costos de adquisicion, costos operativos y gastos administrativos. Se explicd como calcular el punto de equilibrio y se
establecioé una metodologia para fijar precios con margen de utilidad definido.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Registrar los costos de los ultimos cinco productos vendidos aplicando la metodologia explicada y traerlos a la siguiente sesién.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

[ Lhger

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:

UNIREMINGTON'| INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 16 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Mini Market
E:g;ﬁse"ta"te Elizabeth Florez
Nit: 43906601
Actividad: Comercio al por menor
Teléfono Celular +57 319 4386554
Direccion
E-Mail elizaf1981@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Elizabeth tiene un mini market y solicita asesoria para estructurar sus costos de operacioén y mejorar el control de ingresos y gastos diarios.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se le explico cémo llevar un registro diario de ventas y gastos, como calcular el costo de la mercancia vendida y cémo identificar si el negocio genera
utilidades reales. Se disefié un formato basico de control financiero adaptado a su negocio.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Implementar el formato de control financiero durante una semana y traer los registros a la siguiente asesoria.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

- -

&

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 20 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Dolce Fémmina Maria Studio
Representante Maria Alejandra Posada
Legal:
Nit: 1036672714
Actividad: Estudio de belleza y moda
Teléfono Celular +57 311 8109448
Direccion
E-Mail Posadaalejandra7@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Maria Alejandra solicita asesoria sobre coémo estructurar los costos de produccion de su estudio y determinar tarifas que cubran todos sus
costos y le generen utilidad.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se realiz6 un analisis de costos directos e indirectos incluyendo mano de obra, insumos y gastos fijos. Se explic6 cémo calcular la tarifa minima por
servicio y se orient6 en la elaboraciéon de un presupuesto mensual.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Elaborar un listado completo de insumos por servicio y gastos fijos mensuales del estudio.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

[ e o

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:




Codigo:
UNIREMINGTON' INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL USUARIO CONSULTORIO

COBORACION LS TANA RENGTON CONTABLE Version: 01
Pagina 1 de 1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 20 de agosto de 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Variedades Saybeth
Representante Cindy Paola Alean Rios
Legal:
Nit: 1040377473
Actividad: Variedades y miscelanea
Teléfono Celular +57 319 2860385
Direccion
E-Mail Cindyalean11@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sefiora Cindy presenta dificultades para identificar sus costos reales de operacion y solicita orientacién para estructurar costos y definir precios de
venta rentables.

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se explicd como clasificar los productos por categoria, calcular el costo unitario considerando adquisicion, transporte y gastos operativos proporcionales,
y establecer margenes de utilidad por categoria.

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Clasificar el inventario actual por categorias y calcular el costo de adquisicion de cada una para la préxima sesion.

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la Asesoria:

Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:
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FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 9 de mayo del 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA

Empresa:
Representante Legal: Marcela Marquez Ortega
Nit:
Actividad:
Teléfono | Fax | | Celular [ 3015230843
Direccion
E-Mail marcemarquez1216@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

La sgfiora Marcela solicita asesoria sobre el RUT: desconoce si debe tenerlo actualizado, qué
resppnsabilidades tributarias tiene segun su actividad econémica y si esta obligada a declarar renta o a
cobrar IVA.

Se 4 agina de la DIAN. Se orientd sobre

las responsabilidades tributarias segun su actividad, aclarando la diferencia entre responsable y no
resppnsable de IVA, y cuando aplica la obligacion de declarar renta.

An RUT Traer copiadel RUT ala

Ingre

siguiente sesion para revisarlo juntos.

Organizar las carpetas por comprobante

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la

Asesoria:
/ﬂ)f / Marcceler M. S
Firma del Asesor Q—Esutudiante) Firma del Empresario
ELABORO: REVISO: APROBO:
Nombre: Nombre: Nombre:

Fecha: Fecha: Fecha:
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1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 04/ julio/ 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Jose Daniel Vargas henao
Representante Legal: Jose Daniel Vargas henao
Nit:
Actividad: Venta de productos a través de internet
Teléfono |Fax | [Celular 3133678188
Direccion
E-Mail jvargash27@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Analizar un préstamo bancario para expandir el
negocio, viendo si es posible y viable tomar el
préstamo sin que haya mucha carga monetaria

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se hizo una tabla de amortizacion con la TIR para comparar con la tabla que da el
banco, en esta nos dimos ceunta con un analisis presupuestal con sus obligciones que
no era tan viable el monto a esos afnos de interés algo alta

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Negociar con el banco los términos de dicho préstamo, buscando una menor
cuota o bucsar otras alternativas de financiamiento

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria:




Firma del Asesor (Estudiante)

Firma del Empresario

ELABORO:|REVISO:|APROBO:
Nombre: |Nombre:[Nombre:
Fecha: Fecha: |Fecha:




INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO AL
USUARIO cédigo:
@CONSULTORIO CONTABLE
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‘ Pagina de

FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE

Fecha del informe: 16/JUNIO/2025

INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA

Empresa: JA ACCESORIOS
Representante Legal: JORGE ALVAREZ
Nit:
Actividad: VENTAS AL POR MENOR DE EQUIPOS
ELECTRONICOS
Teléfono 3172374515 Fax | | Celular |
Direccion
E-Mail Djorgealvarez@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Costeo de los productos, como llevar
una contabilidad basica para persona
natural no responsable de IVA, como es
el proceso para registrar el negocio ante
la camara de comercio y formalizar mas
el negocio

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Lleva bien el tema del costo, pero se recomienda organizarlo en un software mas apropiado,
identificar puntos clave para llevar una contabilidad y como llevar la contabilidad, beneficios y
ventajas que puede tener al formalizar el local en camara de comercio

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Buscar un software apropiado para llevar costos e inventarios, enviar la documentacién
necesaria para foramlizar el negocio ante las autoridades mercantiles

4. OBSERVACIONES

ninguna

Tiempo destinado a la Asesoria: 40
minutos




Firma del Asesor (Estudiante) Firma del Empresario

ELABORO:|REVISO:|APROBO:
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CORI ”I NUP‘%‘V ISITARIA REMINGTON AL USUARIO cédigo:
CONSULTORIO CONTABLE
Version: 01
Pagina 1 de
1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 16/ junio/ 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: |Mis.Esfuerzo
Representante Legal: 'Yesenia Miranda Pedroza
Nit:
Actividad: \Ventas de productos naturales
Teléfono |Fax | |celular [3004827073
Direccion
E-Mail Yeseniamiranda910@gmail.com

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Ideas de marketing, ampliar mas el
negocio y probar nuevo modelo de
ventas del cual puede aprovechar mas
las nuevas herramientas

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Hacer uso de las redes sociales, mejorarando la calidad de las publicaciones a un
minimo costo, probar redes de mercado como mercadolibre o shope

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Mejorar la presentacion de los productos y crear los perfiles en las redes
sociales como whasapp, Instagram y en los de mercado como mercadolibre

4. OBSERVACIONES

ninguna

Tiempo destinado a la
Asesoria:40 minutos




Firma del Asesor (Estudiante)

Firma del Empresario

ELABORO:|REVISO:(APROBO:
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UNIREMINGTON' [INFORME DE ASESORIA Y COMPANAMIENTO
CORI ”I NUP‘%‘V ISITARIA REMINGTON AL USUARIO cédigo:
CONSULTORIO CONTABLE
Version: 01
Pagina 1 de
1
FACULTAD DE CIENCIAS CONTABLES
CONSULTORIO CONTABLE
Fecha del informe: 04/ julio / 2025
INFORMACION BASICA DE LA EMPRESA
Empresa: Comidas Hilda
Representante Legal: Hilda Myriam Cortes Toro
Nit:
Actividad: Venta de comidas
Teléfono |Fax] |Celular[3216077730
Direccion
E-Mail

1. DESCRIPCION DEL TEMA EN LA VISITA O ASESORIA

Costeo de los insumos y elaboracion de las
recetas para la venta, saber si esta costeando
bien y sacando un precio de venta competitivo
con buena margen de utilidad

2. SOLUCION PROPUESTA AL TEMA

Se maenjo una platilla de Excel con la cual se puede llevar mejor el regstro de los
costos y posteriormente después de calcular los costos fijos totales se saco un precio
de venta justo con buena margen de utilidad

3. TAREAS PENDIENTES EN EL TEMA

Corroborar la informacion de los costos y aprender mejor sobre el manejo de las
herramientas ofimaticas

4. OBSERVACIONES

Tiempo destinado a la
Asesoria: 45 minutos
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